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1. [bookmark: _Toc242625548][bookmark: _Toc270799925]Понятие, источники и функции прибыли
На рынке предприятия выступают как относительно обособленные товаропроизводители. Установив цену на продукцию, они реализуют ее потребителю, получая при этом денежную выручку, что не означает еще получения прибыли. Для выявления финансового результата необходимо сопоставить выручку с затратами на производство и реализацию, которые принимают форму себестоимости продукции.
Выручка от реализации продукции - сумма денежных средств, полученных предприятием за произведенную продукцию, выполненные работы, оказанные услуги
Прибыль - это часть выручки, остающаяся после возмещения всех затрат на производство и сбыт продукции, т.е. превышение доходов над расходами
Предприятие получает прибыль, если выручка превышает себестоимость.
Если выручка равна себестоимости, то удается лишь возместить затраты на производство и реализацию продукции и прибыль отсутствует.
Если затраты превышают выручку, то предприятие получает убыток, т.е. отрицательный финансовый результат, что ставит его в сложное финансовое положение, не исключающее и банкротство.
Источники формирования прибыли: 
1) прибыль от реализации продукции основного производства
2) прибыль от реализации прочей продукции (от продажи товаро-материальных ценностей, от реализации основных фондов и нематериальных активов)
3) Внереализационные доходы (сдача в аренду основных производственных фондов, доходы по акциям и др.)
Прибыль всегда определяется в стоимостной форме. Как экономическая категория прибыль отражает чистый доход, созданный в сфере материального производства в форме денежных накоплений. 
Функции прибыли:
- Во-первых, прибыль характеризует экономический эффект, полученный в результате деятельности предприятия. 
Наличие прибыли на предприятии означает, что полученные доходы превышают все расходы, связанные с его деятельностью. Значение прибыли состоит в том, что она отражает конечный финансовый результат.
- Во-вторых, прибыль обладает стимулирующей функцией.
Это связано с тем, что прибыль является одновременно не только финансовым результатом, но и основным элементом финансовых ресурсов предприятия. Поэтому предприятие заинтересовано в получении максимальной прибыли, так как доля чистой прибыли, оставшейся в распоряжении предприятия после уплаты налогов и других обязательных платежей, должна быть достаточной для финансирования производственной деятельности, научно-технического и социального развития предприятия, материального поощрения работников.
- В-третьих, прибыль является одним из важнейших источников формирования бюджетов разных уровней. 
Она поступает в бюджеты в виде налогов и наряду с другими доходными поступлениями используется для финансирования удовлетворения совместных общественных потребностей, обеспечения выполнения государством своих функций, государственных инвестиционных, производственных, научно-технических и социальных программ.

2. [bookmark: _Toc242625549][bookmark: _Toc270799926] Виды прибыли
Для того чтобы нагляднее представить расчет различных видов прибыли, изучите «Отчет о прибылях и убытках»

	Отчет о прибылях и убытках

	за ____________________ 20   г.
	Коды

	Форма № 2 по ОКУД
	
	0710002

	Дата (год, месяц, число)
	
	 
	 
	 

	Организация_________________________________________________ по ОКПО
	
	 

	Идентификационный номер налогоплательщика ИНН
	
	 

	Вид деятельности ___________________________________________ по ОКВЭД
	
	 

	Организационно-правовая форма / форма собственности__________
	 
	 
	 

	_____________________________________________________по ОКОПФ/ОКФС
	
	
	

	Единица измерения: тыс. руб. / млн. руб. (ненужное зачеркнуть)             по ОКЕИ
	
	384/385

	Показатель
	За отчетный
период
 
	За аналогичный период предыдущего года

	наименование
	код
	
	

	 
	 
	
	

	1
	2
	3
	4

	Доходы и расходы по обычным видам деятельности
	010
	
	  

	Выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, работ, услуг (за минусом НДС, акцизов и аналогичных обязательных платежей)
	
	 
	 

	Себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг (неполная себестоимость)
	020
	 
	 

	Валовая прибыль (строки 010 - 020)
	029
	 
	 

	Коммерческие расходы
	030
	 
	 

	Управленческие расходы
	040
	 
	 

	Прибыль (убыток) от реализации (строки 010 - 020 - 030 - 040)

	050
	 
	 

	Прочие доходы и расходы
	 
	
	 

	Проценты к получению
	060
	
	 

	Проценты к уплате
	070
	 
	 

	Доходы от участия в других организациях
	080
	 
	 

	Прочие доходы
	090
	 
	 

	Прочие расходы
	100
	 
	 

	Прибыль (убыток) до налогообложения
(строки 050+060-070+080+090-100)
	140
	 
	 

	Отложенные налоговые активы
	141
	
	 

	Отложенные налоговые обязательства
	142
	 
	 

	Текущий налог на прибыль
	150
	 
	 

	Чистая прибыль (убыток) отчетного периода (строки 140+141-142-150)
	190
	 
	


3. [bookmark: _Toc242625550][bookmark: _Toc270799927]Распределение и использование прибыли на предприятии. Пути увеличения прибыли
На предприятии распределению подлежит чистая прибыль.
Из чистой прибыли могут образовываться следующие фонды:
1) Резервный фонд создается хозяйствующими субъектами на случай прекращения их деятельности, для покрытия кредиторской задолженности. Он является обязательным для акционерного общества, кооператива, предприятия с фондами накопления и фондами потребления - это фонды специального назначения. Они образуются, если это предусмотрено учредительными документами.
2) Фонд накопления представляет собой источник средств хозяйствующего субъекта, аккумулирующий прибыль, и другие источники для создания нового имущества, приобретения основных фондов, оборотных средств и т.п. Фонд накопления показывает рост имущественного состояния хозяйствующего субъекта, увеличение собственных его средств.
3) Фонд потребления представляет собой источник средств хозяйствующего субъекта, зарезервированный для осуществления мероприятий по социальному развитию (кроме капитальных вложений) и материальному поощрению коллектива.
4) Нераспределенная прибыль - часть чистой прибыли, не израсходованной на цели потребления и оставшаяся на предприятии.
В современных условиях хозяйствования государство не устанавливает каких-либо нормативов распределения прибыли, но через порядок предоставления налоговых льгот стимулирует направление прибыли на капитальные вложения производственного и непроизводственного характера, на благотворительные цели, финансирование природоохранных мероприятий, расходов по содержанию объектов и учреждений социальной сферы и др.
Вся прибыль, остающаяся в распоряжении предприятия, подразделяется на две части. Первая - увеличивает имущество предприятия и участвует в процессе накопления. Вторая, характеризует долю прибыли, используемой на потребление.
При этом не обязательно всю прибыль, направляемую на накопление, использовать полностью. Остаток прибыли, не использованной на увеличение имущества, имеет важное резервное значение и может быть в последующие годы направлен для покрытия возможных убытков, финансирования различных затрат.
Распределение прибыли предприятия в самом общем виде можно представить следующим образом (рис. 5.3.1.): 
[image: Распределение прибыли]
Рис. 5.3.1. Распределение прибыли 
Основные пути увеличения прибыли на предприятии:
• увеличение выпуска продукции;
• улучшение качества продукции;
• продажа излишнего оборудования и другого имущества или сдача его в аренду;
• снижение себестоимости продукции за счет более рационального использования материальных ресурсов, производственных мощностей и площадей, рабочей силы и рабочего времени;
• диверсификация производства;
• расширение рынка продаж и др.;
• рациональное расходование экономических ресурсов;
• снижение затрат на производство;
• повышение производительности труда;
• ликвидация непроизводственных расходов и потерь;
• повышение технического уровня производства.
4. [bookmark: _Toc242625551][bookmark: _Toc270799928]Рентабельность и ее виды. Резервы увеличения рентабельности
Как отмечено выше, прибыль является итоговым показателем деятельности предприятий отрасли. Это также важнейший экономический показатель. Однако прибыль не показывает, не характеризует, какой ценой она достигнута, какими размерами средств. В прибыли не виден размер производственного потенциала, с помощью которого она получена.
Для соизмерения размера прибыли и величины использованных средств для ее достижения в отраслевой экономике используется показатель рентабельности.
Рентабельность - мера прибыльности предприятия, показатель эффективности деятельности предприятия, характеризующий уровень отдачи от затрат и степень использования средств.
Показатель рентабельности тесно связан с показателем прибыли, но в отличие от последнего является относительным, позволяющим оценить эффективность использования экономических ресурсов.
Экономическая сущность рентабельности заключается в том, что она показывает сумму получаемой прибыли на рубль затрат. 
		
Виды рентабельности:

1) Рентабельность продукции – показывает, сколько прибыли приходится на один рубль произведенных затрат 

   (%)
2) Рентабельность продаж – показывает, сколько прибыли приходится на один рубль реализованной продукции

   (%)
3) Рентабельность собственного капитала – показывает, сколько чистой прибыли приходится на один рубль собственного капитала

   (%)
4) Рентабельность производства (общая) - показывает величину прибыли в расчете на 1 руб. производственных фондов 

 (%)
где П - сумма прибыли; 
ОСср - среднегодовая стоимость основных средств; 
ОбСср - средние за год остатки оборотных средств. 
Этот показатель характеризует эффективность производственно-хозяйственной деятельности предприятия, отражая при какой величине использованного капитала получена данная масса прибыли. 
Как видно из общей формулы рентабельности производства факторами роста рентабельности будут:
1) величина прибыли.
2) стоимость и эффективность использования основных фондов.
3) стоимость и эффективность использования оборотных средств.
Чем выше прибыль, чем с меньшей стоимостью основных фондов и оборотных средств она достигнута и более эффективно они используются, тем выше рентабельность производства, а значит выше экономическая эффективность функционирования отрасли.
Пути повышения рентабельности:
1) Все пути и мероприятия, повышающие сумму прибыли.
2) Все пути, улучшающие эффективность использования основных фондов.
3) Все пути, улучшающие эффективность использования оборотных средств, ускоряющие их оборачиваемость.

5. [bookmark: _Toc242625552][bookmark: _Toc270799929]Определение условий безубыточности работы предприятия
Даже располагая хорошей производственной базой и производя высококачественную продукцию, предприятие может не получить желаемую величину прибыли из-за недостаточно эффективной организации работы коммерческой и финансовой служб. И, действительно, неумение создать своего потребителя, найти высокоэффективные каналы сбыта и т.д. приводит предприятие к недополучению прибыли. От правильности определения движения финансовых потоков, сбалансированности доходов и расходов, соответствия движения финансовых потоков планам производства и реализации продукции в значительной степени зависит получение прибыли.
Исходной предпосылкой в решении вышеназванных задач является определение условий безубыточности работы, после создания которых, можно говорить о получении прибыли. Иными словами, это и есть не что иное, как определение точки критического объема продаж (точки безубыточности).
Точка безубыточности (точка критического объема продаж) - величина доходов в сумме покрывающей все издержки обращения, не получая прибыли, т.е. минимальный объем товара, обеспечивающий безубыточность производства
Соответственно цены на продукцию устанавливаются таким образом, чтобы возместить все условно-переменные затраты и получить надбавку, достаточную для покрытия условно-постоянных затрат и получения прибыли.
Как только будет продано количество единиц продукции (Vпр.кр.), достаточное для того чтобы возместить условно-постоянные и условно-переменные затраты (полную себестоимость), каждая проданная сверх этого единица продукции будет приносить прибыль. При этом величина прироста этой прибыли зависит от соотношения условно-постоянных и условно-переменных затрат в структуре полной себестоимости.
Точка безубыточности может быть определена графическим и аналитическим путем
При построении графика безубыточности (рис. 5.3.2.) по горизонтальной оси откладывается объем производства в единицах изделий или в процентах использования производственной мощности, а по вертикальной - затраты и выручка. 
[image: График]
Рис. 5.3.2. График безубыточности 
Затраты откладываются с подразделением на постоянные (Зпост) и переменные (Зперем). Кроме линий постоянных и переменных затрат, на графике отображаются полная себестоимость (с/сполн) и выручка от реализации продукции (Vр).
Точка пересечения линий выручки и полной себестоимости представляет собой точку безубыточности (Vпр.кр.). Эта точка интересна тем, что при соответствующем ей объеме производства и продаж (Vр.кр.) у предприятия нет ни прибыли, ни убытков.
Объем производства, соответствующий точке безубыточности носит название критического. При объеме производства меньше критического предприятие своей выручкой не может покрыть затраты и, следовательно, результатом его деятельности являются убытки. Если объем производства и продаж превышает критический, предприятие получает прибыль.
Точка безубыточности может быть определена и аналитическим методом:

   (шт.)
где Vпр.кр. - точка безубыточности
Зпост. на весь объем - условно-постоянные затраты на весь объем
Зпер.ед. - условно-переменные затраты на одно изделие 
Цед. - цена одного изделия
При помощи анализа безубыточности можно не только рассчитать критический объем производства, но и объем, при котором может быть получена запланированная (целевая) прибыль. Этот метод позволяет выбрать лучший вариант при сравнении нескольких технологий и т.д.
Большую роль при анализе безубыточности играет оценка объема продаж, который имеет место сверх точки безубыточности. Для этого определяется запас финансовой прочности (ЗФП)

   (%)
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